Rotary

District 2241

FUNDRAISING

Fundraising-ul este parte din Planul strategic al fiecarui Club. Nu este o activitate bazata pe i
pe planificare, consecventa si perseverenta!
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Dan Carpov

Seminar Training D.I.S.T.A.S - Cluj Napoca 12-14 aprilie 2024



CIFRE

Doar 25% dintre sponsori contribuie
cu sume pentru sprijinirea activitatii
cluburilor la modul general.

/5% vor sa cunoasca exact destinatia
sponsorizarii




CIFRE

5% din banii atrasi provin din
impozitul pe profit sau pe venit
datorat statului de catre firme

Maxim 5% din donatii au ca sursa cei
3.5% din impozitul pe venit (la nivel
individual)




CIFRE

Valoarea totala a proiectelor
District 2241 1n 2019 - 2020

Care este valoarea
proiectelor voastre la nivel
de club?

Cat din aceasta valoare
provine din 20% din
impozitul pe venit/profit
sau din 3.5%?



PROVOCARI

Cum sa atragem parteneri fideli in sponsorizarea proiectelor?

Cum sa crestem de la 10% la minim 25% sponsorizari din impozit pe profit si din contributia individuala (3.5%)?

Putem organiza actiuni de fundraising comune cu alte asociatii/fundatii?

In ce masura cunoastem nevoile la nivel local/regional/national pentru a initia proiecte districtuale sau GG in
care sa putem atrage fonduri din sponsorizarile comunitatilor beneficiare?
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Obiective de invatare

= Participantii vor fi capabili si identifice obiective si strategii per
fondurilor pentru clubul, districtul acestora sau Fundatia Rotary

= impreuna cu alti participanti, vor sti cum sa colaboreze in campanii comune
strangere de fonduri

= Vor stii sa implice membrii cluburilor/districtului in actiunile de Fundraising

= Vor putea sa gestioneze relatiile cu diferite tipuri de donori, in functie de specificul
fiecaruia
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Testul celor 4 intrebari:

Dintre lucrurile pe care le gandim, spunem sau fa

Este adevarat?

Este cinstit pentru oricine este implicat?

Va intari si stimula atat prietenia cat si bunavointa?
Va servi in beneficiul tuturor celor implicati?

1943

Cei care doneazad catre cluburile Rotary sunt cei care impartasesc valoarea
testului celor patru intrebadri!
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PRINCIPIILE GENERALE DE FUNDRAISING IN ROTARY

= Strangerea fondurilor ofera sprijinul financiar esential pentru activitatile cluburilor, districtului si R

= Cluburile si districtele stabilesc obiectivele de strangere a fondurilor pentru Fondul anual, Fondul
PolioPlus si fondul de dotare, in fiecare an.

= |nitiativele Rotary se prezinta in cluburi cu scopul de a motiva membrii sa participe la strangerea
de fonduri.

= Strangerea de fonduri se face pe baza unui buget, se promoveaza prin toate canalele media si
presupune evaluarea rezultatelor la final

= Evenimentele Rotary se fac in parteneriat cu organizatii reprezentative ale comunitatii
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ALEGE un proiect al clubului caruia ii apartii. Identifica urmatoarele elemente:

- Titlul proiectului

- Valoarea financiara a proiectului

- Numar beneficiari directi si indirecti

- Echipa de proiect implicata (din club si din afara clubului)

- Parteneriate in realizarea proiectului

- Actiuni planificate (daca este proiect in derulare)

- Resurse atrase deja (fonduri proprii sau parteneri)

- Numar de ore de voluntariat generate in cadrul proiectului (necesare sau efectuate)
Timp de lucru: 10 minute

Tema de reflectare: cat de usor ti-a fost sa raspunzi acestor intrebari?
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INTREBARI ESENTIALE PENTRU FIECARE CLUB

= Ce evenimente de strangere a fondurilor a desfasurat clubul vostru si care au
fost sumele adunate?

= Ce ati invatat din evenimentele de strangere a fondurilor?

= Ce metode folositi pentru a incuraja membrii sa sustina cu donatii Fondul anual
sau Fondul de dotare? Recunoasteti contributia fiecaruia? Cum?

= Cum implicati comunitatea in donatiile pentru fondul PolioPlus sau unul dintre
domeniile de interes ale fondurilor?

= Ce fac alte organizatii din care faceti parte pentru a strange fonduri?
= Care sunt cele mai bune practici pentru solicitarea contributiilor?
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Pasul 1 Impreuna cu membrii clubului, raspundeti in
Pasul 2 Analizati intrebarile la care ati avut dificultati in a rés

Pasul 3 Dezvoltati actiuni pentru a solutiona intrebarile fara résp‘u-
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= Stabileste lista proiectelor pe care le veti face in anul pe care il vei avea la
dispozitie ca Presedinte

= |dentifica ce fonduri sunt necesare (tinta de strangere de fonduri)

= Stabileste un buget de cheltuieli

= Asigura-te ca stii care este legislatia cu privire la donatii/sponsorizari

» |dentifica resursele existente in comunitate (financiare, materiale, umane)
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Pregatirea unui eveniment de strangere de fonduri presupune
OBLIGATORIU:

= Detalierea elementelor logistice ale evenimentului — locatia, consumabilele necesare, organizarea
propriu-zisa a evenimentului

= Organizarea activitatilor voluntarilor (coordonator, responsabilitati, resurse)

= intocmirea unui plan de promovare Si campania de promovare

= |dentificarea modalitatilor de masurare a succesului (planificat versus realizat) — de exemplu: numar
de participanti, sume colectate, starea de bine a participantilor, nhumar de persoane atrase in

activitaile clubului etc.
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3.5 % din impozitul pe venit al angajatilor (daca doresc), 20 %
oo ] LI E AR din impozitul pe profit pentru firmele platitoare de impozit
pe profit, sponsori pentru evenimente majore

Fonduri publice licitatii, proiecte (societati care au bugete pentru diferite directii — sanatate,
cultura, educatie, mediu) — Consilii Locale sau Judetene, programe europene
pentru ONG-uri, ambasade

Persoane din

T proiecte si actiuni punctuale care raspund unor valori ale

acestor persoane

Donori majori

(sume
semnificative) pe baza unor relatii de parteneriat de lunga durata

Donatii prin
testament

codicil Tn testament pentru sume/obiecte donate unor
ONG-uri
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ACTIVITATE 4 in Club

TIPURI DE SPONSORIZARI, DONATII, alte FONDURI

Pasul 1 Inventariaza potentialii donori — locali, nationali, Internationali

Pasul 2 Clasifica donorii pe tipuri de donori

Pasul 3 Stabileste pentru fiecare donor identificat ce fel de proiecte sprijina

Pasul 4 Defineste impreuna cu memobrii clubului abordarea potrivita pentru fiecare donor

(creeaza mesajele cheie care ii poate motiva sa va sprijine)

INTREBARE: in care din aceste categorii se incadreazd Fundatia Rotary?
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TIPURI DE SPONSORIZARI, DONATII, alte FONDURI
Pasul 1 Identifica, impreuna cu colegii de echipa, un donor national si unul international
(companii)
Pasul 2 Stabileste pentru fiecare donor identificat ce fel de proiecte sprijina — pe baza
informatiilor pe care le cunoasteti din media, contact direct etc.
Pasul 3 Defineste impreuna cu membrii echipei abordarea potrivita pentru fiecare donor

si cuvintele cheie care ar trebui sa se regaseasca in mesajul pentru fiecare dintre ei

Durata: 10 min
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ACTIONEAZA IMEDIAT:

= Genereaza lista donorilor potentiali si strategii de atragere
acestora "

= Planifica actiunile de strangere de fonduri

» Realizeaza brainstorming trimestrial pentru a identifica noi poten’giali:d
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RESURSE:

Lead Your Club: President (Cum conduceti clubul: presedintele, capitolul 7: Fundatia Rotary
Fundraising (Strangerea fondurilor) in My Rotary

The Rotary Foundation Reference Guide (Ghidul de referinta al Fundatiei Rotary)

Brosura Every Rotarian, Every Year (Fiecare rotarian, in fiecare an)

Rapoartele privind contributia si evidentierea din Manage (Administrare) din My Rotary
Regional Rotary Foundation coordinators (Coordonatorii regionali ai Fundatiei Rotary)
Endowment/major qifts advisers (Consilierii pentru finantare/donatii semnificative)



https://www.rotary.org/myrotary/en/document/520
https://www.rotary.org/myrotary/en/fundraising
https://www.rotary.org/myrotary/en/document/518
https://www.rotary.org/myrotary/en/document/588
https://www.rotary.org/myrotary/en/manage
https://www.rotary.org/myrotary/en/coordinators-advisers
https://www.rotary.org/myrotary/en/coordinators-advisers
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Fundraisingul de succes are la baza

1.Acces usor la informatii: pentru ce, cat, unde
2.Trebuie sa se merite: de ce, beneficii
3.Inspira emotii pozitive: cauza, povestea

4.5a inspire incredere: istoricul, imaginea
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1.1 Cresterea contributiilor la Fundatia R.I.
= Promovarea, incurajarea si contribuirea la cresterea donatiilor catre Fundatia Rotary
International (Annual Fund si PolioPlus), anual cu 102 mai mult decat media ultimilor
2 ani.
« Tncurajarea tuturor cluburilor s3 organizeze evenimente de fundraising,
originale si inovative, atat pentru a colecta fondurile destinate donatiilor la
Fundatia Rotary International, cat si pentru a stimula implicarea membrilor.
* Propunerea catre cluburi a unei donatii minime de 26,5 USD/membru/an in
cadrul programului EREY (Every Rotarian Every Year);
« Incurajarea implementarii momentului Happy Dollar/Leul Fericit in cadrul
intrunirilor si donarea sumelor stranse catre TRF;
= Cresterea numarului cluburilor (minim 50% cluburi) care isi seteaza ca obiectiv
si doneaza catre fondul PolioPlus al Fundatiei Rotary — (recomandat minim
100S / club / an).

: iNTRUi';lIREA COMITETULUI DISTRICTUAL
- SIAASISTENTILOR DE GUVERNATOR

COVASNA, 16 -18 FEBRUARIE 2024




ACTIUNI

DIN EXPERIENTA MEA .....
- Opiniile participantilor

- Propuneri.....

Concert caritabil anual cu participarea pe baza de donatii

Concert Caritabil in aer liber cu 6-7000 personae (dupa 8 ani) — cauza
anuntata la concert de o persoana credibila si charismatica

Conferinte cu invitati de renume si pe teme de interes
Mapa cu proiecte a Clubului prezentata in perioada de bugetare

Adresarea de scrisori in toata lumea pentru a solicita donatii pentru o
anumita cauza

Evenimente caritabile cu donatii

Evenimente sportive cu taxa de participare

Evenimente de networking cu scopul de a prezenta proiectele realizate si
a atrage sponsori pentru continuarea proiectelor/proiecte noi

Prezentarea rezultatelor proiectelor catre cei care au sponsorizat —
numar de beneficiari, impact, poze din timpul proiectului, participarea
clubului

Folosirea paginii de Facebook pentru prezentarea proiectelor (exemplu:

https://www.facebook.com/Rotary.Oradea.ArtNouveau)

Introducerea pe website-ul Clubului a unui buton de donatii (exemplu:

https://rotaryartnouveau.ro/fii-generos/ )

Licitatie de obiecte pe Facebook (atentie la obiecte —in functie de
persoanele care vor beneficia de proiect se aleg obiectele — reactioneaza
anumite persoane)

Crowdfunding (exemple de platforme https:
sau https://gogetfunding.com

Degustare de vinuri cu licitatie si donatii



https://www.facebook.com/Rotary.Oradea.ArtNouveau
https://rotaryartnouveau.ro/fii-generos/
https://www.mightycause.com/
https://gogetfunding.com/campaigns/?country=ro
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Va multumesc!

Sorina Bradea
Dan Carpov

Seminar Training D.T.T.S & P.E.T.S. - Sovata 22-24 martie 2024
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